
 
 
 
 
Die KITO Armaturen GmbH, mit Sitz in Braunschweig, ist seit 45 Jahren ein führender Hersteller von 
Sicherheitsarmaturen. Mit einem engagierten Team von 80 Mitarbeitern beliefern wir namhafte 
Unternehmen aus unterschiedlichen Branchen und wachsen kontinuierlich weiter.  
Unser Erfolg basiert auf der Leidenschaft und dem Einsatz unserer Mitarbeiter. 
 

Wir suchen Teamplayer, die unseren Erfolgt aktiv mitgestalten möchten! 
 

Technischer Vertrieb – Ingenieur/Techniker*in (m/w/d) in Vollzeit 

   

  Deine Aufgaben: 

 Technische Beratung zu Produkten und Anwendungen 
 Technische Ausarbeitung von Angeboten und Projektverfolgung 
 Auftragsverhandlungen und -bearbeitung 
 Pflege und Ausbau von Kundenbeziehungen 
 Enge Zusammenarbeit mit anderen Abteilungen zur Identifizierung und 

Umsetzungen von Kundenanforderungen 
 Kreatives Mitwirken an der Entwicklung und Implementierung innovativer 

Vertriebskonzepte und -strategien. 
 Systematische Erfassung und Analyse von Kundenfeedback zur kontinuierlichen 

Verbesserung unserer Produkte und Dienstleistungen 
 Organisation und Durchführung von Präsentationen und Produktschulungen 
 Unterstützung und Schulung neuer Mitarbeiter, um deren Einarbeitung zu 

erleichtern und Wissen weiterzugeben 
 Teilnahme an Messen und anderen Veranstaltungen 

Du…: 

 hast ein abgeschlossenes Studium (Maschinenbau, Chemieingenieurswesen, Verfahrenstechnik) 
oder eine vergleichbare technische Ausbildung 

 verfügst über mehrjährige Berufserfahrung im technischen Vertrieb oder in einer ähnlichen 
Position 

 begeisterst Dich für unsere beratungsintensiven Produkte, die Entwicklung kundenspezifischer 
Lösungen 

 bist neugierig auf neue fachliche Themengebiete und brennst für den Explosionsschutz 
 platzierst den Kunden ins Zentrum deines Handelns und legst großen Wert auf 

Kundenzufriedenheit 
 bleibst auch bei hohem Arbeitsaufkommen strukturiert und fokussiert 
 verfügst über eine ausgeprägte Teamfähigkeit und starke soziale Kompetenz im Umgang mit 

Kollegen und Kunden 
 überzeugst durch dein empathisches Auftreten und reagierst agil sowie proaktiv auf die täglichen 

Herausforderungen 
 beherrschst Deutsch und Englisch fließend in Wort und Schrift 
 arbeitest sicher mit MS-Office, ERP-Kenntnisse sind von Vorteil 

 



 
 

 

Wir bieten:  

 ein interessantes und abwechslungsreiches Aufgabengebiet sowie einen 
modernen Arbeitsplatz in einem kollegialen und hochmotivierten Team. 

 Weiterbildungs- und Entwicklungsmöglichkeiten 
 einen sicheren Arbeitsplatz in einem international agierenden, wachsenden und 

wirtschaftlich stabilen Unternehmen.  
 eine spannende und vielseitige Tätigkeit mit Gestaltungsspielraum 
 flexible Arbeitszeit mit Kernzeit, Möglichkeit für Homeoffice/mobiles Arbeiten 
 ein leistungsgerechtes Einkommen mit branchenüblichen Sozialleistungen 
 Orientierung am Tarifvertrag der IG-Metall 
 betriebliche Altersvorsorge, Sozialkasse, Spendit-Card 
 Möglichkeit des Bikeleasings 
 Firmenevents, freie Getränke 

 

Hast Du Dein Profil erkannt? 

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung! Sende Deine aussagefähigen Bewerbungsunterlagen per Email 
ausschließlich im PDF-Format an karriere@kito.de – Für Fragen stehen wir Dir jederzeit gern zur 

Verfügung und Vertraulichkeit sichern wir Dir selbstverständlich zu. 

mailto:karriere@kito.de

